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Czym jest FinxS Sales
Assessment?

Zwiększ efektywność sprzedawców 
i skutecznie planuj ich rozwój dzięki
FinxS Sales Assessment.

 

FinxS Sales Assessment (FSA) 
to narzędzie diagnostyczne służące
do badania kompetencji sprzedawców 
i wspierania ich dalszego rozwoju.

Badanie polega na wypełnieniu przez 
sprzedawcę kwestionariusza online, 
w którym określa swoje nastawienie 
do różnych sytuacji sprzedażowych.

Na podstawie uzyskanych wyników 
powstaje profil sprzedawcy, oparty 
na 18 kluczowych kompetencjach. 
Dzięki temu możesz dowiedzieć się, 
które obszary stanowią jego mocną 
stronę, a nad którymi i w jaki sposób 
warto jeszcze popracować – w zależności
od typu sprzedaży w jakim funkcjonuje.



Jak wygląda proces wdrożenia? Ile to kosztuje? Zapytaj o ofertę.

Zadzwoń
+48 22 866 54 75
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info@extended.tools

Dowiedz się więcej
www.extended.tools/finxs-sales-assessment

4. Zwiększysz efektywność
sprzedawców

FinxS Sales Assessment pozwala określić tzw. 
„indeks wymówek”, mówiący o tym, w jakim 
stopniu sprzedawca potrafi skupić się na czyn-
nościach przekładających się bezpośrednio 
na wyniki sprzedażowe. Dane zawarte w rapor-
cie FSA, znacznie ułatwią dostosowanie progra-
mów rozwojowych do indywidualnych potrzeb 
sprzedawców i zwiększą ich efektywność.

3. Uzyskasz praktyczne plany 
rozwoju kompetencji

FSA automatycznie przygotowuje praktyczną 
listę rekomendowanych działań rozwojowych, 
mających na celu zwiększenie skuteczności 
sprzedawcy.

2. Dowiesz się, nad czym 
warto jeszcze popracować

Badanie z pomocą FSA pozwala uzyskać dane 
na temat poziomu poszczególnych kompe-
tencji u sprzedawcy. Na tej podstawie możesz 
ustalić, które z nich powinny być rozwijane 
w pierwszej kolejności, biorąc pod uwagę typ 
sprzedaży w jakim funkcjonuje Twoja firma. 

1. Poznasz mocne strony 
sprzedawców

Dzięki FinxS Sales Assessment dowiesz się,
co jest największym atutem Twoich sprzedaw-
ców – czy jest to umiejętność aktywnego 
słuchania, radzenia sobie z obiekcjami, budo-
wania relacji z klientem, czy inna spośród 18 
najważniejszych kompetencji sprzedażowych.
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