
99%  Postrzeganie pieniędzy 95%  Kwalifikowanie kontaktów

86%  Nastawienie na rywalizację 76%  Skuteczne zadawanie pytań

76%  Kontrolowanie procesu sprzedaży 57%  Radzenie sobie z niepowodzeniami

Indeks Wymówek

Raport Podsumowanie

Niniejszy raport zawiera ogólne podsumowanie wyników FinxS® Sales Assessment. Raport ten jest
przeznaczony dla użytkowników z dużym doświadczeniem w pracy z tym narzędziem. Prosimy zapoznać się z
innymi raportami w celu dokładniejszego zrozumienia wyników.

6 najwyższych wyników dla kompetencji

3 najwyższe wyniki dla nastawień

Odkrywanie prawdy 99%

Odczytywanie sytuacji 83%

Łowca 77%

36%
Ewa Przykładna

3 najwyższe wyniki dla ról w sprzedaży

72%
Akuszer  

69%
Innowator  

67%
Dealer
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