Organizacja: Data:

XYZ Sp. z o.0. 20.03.2024

Indeks Wymoéwek

99%
Daniel P, Karolina R
60%
Anna P
Ewa P
25%
10%

Jesli ma cos jeszcze innego do zrobienia, to
zrobi to najpierw; a jesli nie, wymysli sobie
zadanie, aby unikng¢ sprzedawania

Nie lubi wiekszosci aspektéw sprzedazy i nie
czuje sie komfortowo w roli sprzedawcy

Widzi siebie bardziej w roli wsparcia dla
sprzedawcow niz kogo$ odpowiedzialnego za
sprzedaz

Woli robi¢ prawie wszystko poza
bezposrednim zaangazowaniem sie w
dziatania zwigzane ze sprzedazg

Moze priorytetyzowac mniej pilne zadania i w
zwigzku z tym niedokanczac zadan
zwigzanych ze sprzedaza

Woli, aby sprzedaz byta jedynym
obowigzkiem, poniewaz kosztuje ona duzo
energii

Nie uwaza sie za ,urodzonego”, aktywnego
handlowca

Woli nie mie¢ przydzielonych obowigzkéw
zwigzanych ze sprzedaza, ktére wymagajg
inicjatywy

Nie waha sie podejmowac dziatan i
kontaktowac¢ z potencjalnymi klientami

Dobrze sie czuje podczas sprzedazy,
zwlaszcza jesli sprzedaje znany sobie
produkt/ustuge

Woli sprzedawac potencjalnym klientom o
wyrazonej potrzebie niz tym, ktérzy majg
potrzebe ukrytg

Traktuje sprzedaz priorytetowo w stosunku do
wiekszosci innych zadan, poniewaz rozumie
znaczenie sprzedazy i mozliwosci, jakie ona
stwarza

Uwaza sie za sprzedawce, ktéry moze
sprzedac wszystko — nie boi sie Zadnych
przeszkod
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