FinxS® Sales Assessment - Raport Benchmark FinxS® 5

Assessment

Tres¢ raportu opiera sie na odpowiedziach zawartych w kwestionariuszu FinxS® Sales
Assessment. Niniejszy raport nie powinien by¢ jedynym kryterium przy podejmowaniu
decyzji dotyczacych danej osoby. Raport poréwnuje te osobe z wybranym
benchmarkiem.
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Analiza poréwnawcza

Na nastepnych stronach wyniki tej osoby poréwnywane sg z wybranym wskaznikiem. Celem analizy
poréwnawczej jest okreslenie, jak ta osoba wypada na tle wybranej populacji. Nie méwi nam ona bezposrednio
nic o umiejetnosciach sprzedazowych tej osoby, a jedynie o tym, jakie one sg w poréwnaniu z inng grupg ludzi.
Wazne jest, aby korzystac z populacji wzorcowej, ktérej osoba ta mogtaby by¢ czescia (w oparciu o kryteria
wyboru populaciji).

Procent ten oznacza procent populacji, ktéra uzyskata mniej punktow niz ta osoba. Na przykfad 25%
oznaczatoby, ze 25% populacji ma nizszy wynik niz ta osoba, a 75% ma wyzszy wynik.

Tabela poréwnawcza

Mateusz Niezwykty Wynik Polska
Prospecting 10% 0%
Kwalifikowanie kontaktow 48% 17%
Budowanie relaciji 38% 6%
Dziatanie zgodnie z procesem 99% 99%
Orientacja na osiagniecia 38% 15%
Zdobywanie zaufania 10% 0%
Kontrolowanie procesu sprzedazy 76% 65%
Radzenie sobie z obiekcjami 38% 19%
Skuteczne zadawanie pytan 99% 83%
Aktywne stuchanie 48% 5%
Myslenie krytyczne 99% 86%
Inicjatywa 86% 86%
Prezentowanie rozwigzan 29% 13%
Efektywne wykorzystanie czasu 10% 0%
Radzenie sobie z niepowodzeniami 10% 0%
Nastawienie na rywalizacje 10% 0%
Postrzeganie pieniedzy 67% 57%
Dystans emocjonalny 99% 99%
Finx$S® () extiped



. H ® Sales
Mateusz Niezwykly Flnxs Assessment
Organizacja: Data:

Firma Testowa 14.10.2024

PROSPECTING

Mateusz Niezwykty

10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@B Polska

KWALIFIKOWANIE KONTAKTOW

Mateusz Niezwykty

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@8 roliska

BUDOWANIE RELACJI

Mateusz Niezwykty

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@ Polska

FinxS® ) iatgged



. H ® Sales
Mateusz Niezwykly Flnxs Assessment
Organizacja: Data:

Firma Testowa 14.10.2024

DZIALANIE ZGODNIE Z PROCESEM

Mateusz Ni

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@B Polska

ORIENTACJA NA OSIAGNIECIA

Mateusz Niezwykly

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@8 roliska

ZDOBYWANIE ZAUFANIA

Mateusz Niezwykly

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@B Polska

H ® ) extended
FinxS Sxtende



Mateusz Niezwykly FinxS” assessment

Organizacja: Data:

Firma Testowa 14.10.2024

KONTROLOWANIE PROCESU SPRZEDAZY

Mateusz Niezwyktly

10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@B Polska

RADZENIE SOBIE Z OBIEKCJAMI

Mateusz Niezwykly

10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@8 roliska

SKUTECZNE ZADAWANIE PYTAN

Mateusz Ni

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@B Polska

H ® ) extended
FinxS Sxtende



Mateusz Niezwykly FinxS” assessment

Organizacja:

Data:

Firma Testowa 14.10.2024

AKTYWNE StUCHANIE

Mateusz Niezwykty

—@
0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@B Polska

MYSLENIE KRYTYCZNE

Mateusz Ni

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@8 roliska

INICJATYWA

Mateusz Niezwykly

10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@ Polska

FinxS® ) iatgged



Mateusz Niezwykly FinxS” assessment

Organizacja: Data:

Firma Testowa 14.10.2024

PREZENTOWANIE ROZWIAZAN

Mateusz Niezwykty

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@B Polska

EFEKTYWNE WYKORZYSTANIE CZASU

Mateusz Niezwykly

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@8 roliska

RADZENIE SOBIE Z NIEPOWODZENIAMI

Mateusz Niezwykly

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@B Polska

H ® ) extended
FinxS Sxtende



Mateusz Niezwykly FinxS” assessment

Organizacja: Data:

Firma Testowa 14.10.2024

NASTAWIENIE NA RYWALIZACJE

Mateusz Niezwykty

10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@B Polska

POSTRZEGANIE PIENIEDZY

Mateusz Niezwykly

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@8 roliska

DYSTANS EMOCJONALNY

Mateusz Ni

10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%  100%

@B Polska

H ® ) extended
FinxS Sxtende



