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Prezentowane tresci s3 wypadkowg odpowiedzi na pytania zawarte w kwestionariuszu analizy
behawioralnej Extended DISC® i FinxS® Sales Assessment. Wyniki analizy nie powinny by¢ jedynym
kryterium przy podejmowaniu decyzji dotyczacych danej osoby. Nalezy je traktowac jako
uzupetniajgce zrodto informacji przydatnych do doskonalenia skutecznosci zawodowej.
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FinxS® Sales 18 + FinxS® Sales Assessment - Podsumowanie Kompetencji

Interpretacja - ,Predyspozycje behawioralne” a ,Wynik kompetencji sprzedazowych”:

o Wyzsze predyspozycje behawioralne oznaczaja, ze nie wykorzystujesz w petni swojego potencjatu.
o Wyzszy wynik kompetencji sprzedazowych oznacza, ze radzisz sobie lepiej niz przewiduje Twdj naturalny

styl.

Prospecting

77% Dopasowanie

Wynik w obszarze Prospecting w FinxS® Sales Assessment:

10%  Prospecting

Kwalifikowanie kontaktow

59% Dopasowanie

Wynik w obszarze kwalifikowania kontaktéw w FinxS® Sales Assessment:

38%  Kwalifikowanie kontaktow
D

Budowanie relacji

40% Dopasowanie

Wynik w obszarze budowania relacji w FinxS® Sales Assessment:

57%  Budowanie relaciji

Dziatanie zgodnie z procesem

22% Dopasowanie

Wynik w obszarze dziatania zgodnie z procesem w FinxS® Sales Assessment:

48%  Dziatanie zgodnie z procesem
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Orientacja na osiggniecia

68% Dopasowanie

Wynik w obszarze orientacji na osiggniecia w FinxS® Sales Assessment:

38%  Orientacja na osiggnigcia
EEE———

Zdobywanie zaufania

45% Dopasowanie

Wynik w obszarze zdobywania zaufania w FinxS® Sales Assessment:

76%  Zdobywanie zaufania

Kontrolowanie procesu sprzedazy

73% Dopasowanie

Wynik w obszarze kontrolowania procesu sprzedazy w FinxS® Sales Assessment:

57%  Kontrolowanie procesu sprzedazy

Radzenie sobie z obiekcjami

72% Dopasowanie

Wynik w obszarze radzenia sobie z obiekacjami w FinxS® Sales Assessment:

19% Radzenie sobie z obiekcjami
. ]}
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Skuteczne zadawanie pytan

73% Dopasowanie

Wynik w obszarze skutecznego zadawania pytan w FinxS® Sales Assessment:

86%  Skuteczne zadawanie pytan

Aktywne stuchanie

42% Dopasowanie

Wynik w obszarze aktywnego stuchania w FinxS® Sales Assessment:

86%  Aktywne stuchanie

Myslenie krytyczne

63% Dopasowanie

Wynik w obszarze myslenia krytycznego w FinxS® Sales Assessment:

86%  Myslenie krytyczne

Inicjatywa

69% Dopasowanie

Wynik w obszarze inicjatywy w FinxS® Sales Assessment:

95% Inicjatywa
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Prezentowanie rozwigzan

78% Dopasowanie
A EEEEEEEEE———————————————————————————

Wynik w obszarze prezentowania rozwiazan w FinxS® Sales Assessment:

29%  Prezentowanie rozwigzan

Efektywne wykorzystanie czasu

78% Dopasowanie

Wynik w obszarze efektywnego wykorzystania czasu w FinxS® Sales Assessment:

10%  Efektywne wykorzystanie czasu
. ]

Radzenie sobie z niepowodzeniami

82% Dopasowanie

Wynik w obszarze radzenia sobie z niepowodzeniami w FinxS® Sales Assessment:

19% Radzenie sobie z niepowodzeniami
. ]

Nastawienie na rywalizacje

67% Dopasowanie

Wynik w obszarze nastawienia na rywalizacje w FinxS® Sales Assessment:

10% Nastawienie na rywalizacje
. ]
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Postrzeganie pieniedzy

72% Dopasowanie

Wynik w obszarze postrzegania pieniedzy w FinxS® Sales Assessment:

38%  Postrzeganie pieniedzy
D

Dystans emocjonalny

65% Dopasowanie

Wynik w obszarze dystansu emocjonalnego w FinxS® Sales Assessment:

29%  Dystans emocjonalny
. ____________________________________________J}
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